
ФОРУМ ДЛЯ СУБЪЕКТОВ МАЛОГО И СРЕДНЕГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА РОСТОВСКОЙ ОБЛАСТИ

при поддержке организатор операторпри поддержке

САМОЕ МАСШТАБНОЕ БИЗНЕС-СОБЫТИЕ ЭТОЙ ОСЕНИ - ПЕРЕЗАГРУЗКА МАРКЕТИНГА И ПРОДАЖ НА 300%



КАК ПРОДАВАТЬ МНОГО И ДОСТИГАТЬ ПОСТАВЛЕННЫХ ЦЕЛЕЙ

КАК НЕ УПУСТИТЬ ВОЗМОЖНОСТИ И ВЫЙТИ НА НОВЫЕ РЫНКИ

КАК ЭФФЕКТИВНО УПРАВЛЯТЬ РИСКАМИ

КАК ЗА 15 МИНУТ В ДЕНЬ КОНТРОЛИРОВАТЬ ФИНАНСОВЫЕ ПОТОКИ

КАК СТАБИЛЬНО РАЗВИВАТЬСЯ В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ



Хедлайнер форума – самый известный в России 
«реалити бизнес-тренер» Владимир Якуба
проведёт мастермайнд и даст инструменты

методики беспроигрышных продаж

Максимум практики, уникальных кейсов и 
прикладных алгоритмов для создания стабильного 

потока клиентов в новых условиях

Целых 2 дня обмена опытом и активных 
мастермайндов с ведущими экспертами страны, 

которые дадут новые идеи для активного развития 
вашего бизнеса



№пп Тайминг Тема Спикер
1й день БИЗНЕС В УСЛОВИЯХ НЕОПРЕДЕЛЕННОСТИ, ПРОГНОЗЫ И ПЕРСПЕКТИВЫ

1 10:00-10:15 Приветствие
2 10:15-11:45 Категорийный менеджмент как инструмент повышения прибыли Скокова А.
3 11:45- 12:15 Как системно расти каждый месяц на 15-30% Щучинов П.
4 12:15-12:30 Перерыв 15 минут
5 12:30-13:00 Масштабирование: 400 филиалов по франшизе (практический кейс) Кульнев А.
6 13:00-13:30 Рыночный подход к бизнесу: как это работает Дворникова Е.

7 13:30-14:15 Международный бизнес в новых реалиях. Какие возможности открыты сегодня? Грудинина А.

8 14:15-14:45
SOFT SKILLS для эффективных продаж: идеальный продажник - кто он? чего сегодня хочет работодатель от специалиста по 
продажам?

Лавренова О.

9 14:45-15:30 Перерыв 45 минут
10 15:30-16:00 Финансовые стратегии нынешнего времени Цивинская Е.
11 16:00-16:30 Управление рисками в условиях высокой непредсказуемости Кузьминых А.
12 16:30-17:00 Система внутреннего контроля, отвечающая масштабам бизнеса Восканян Е.Ф.

13 17:00-17:30 Здоровые финансы. Как контролировать финансовое положение бизнеса, тратя 20 минут в неделю Руденко О.

14 17:30-17:40 Перерыв 10 минут
15 17:40-18:10 Конверсия 100% через новую психологию продаж Найденкова Н.

МАСТЕРМАЙНД
16

18:10-19:30

Продвижение бренда в РФ и других странах Грудинина А.
17 Стратегический маркетинг Кузьминых А.

18 Количество денег и качество отношений с точки зрения законов иерархии и лояльности Найденкова Н.

2й ДЕНЬ: АНТИКРИЗИСНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ В МАРКЕТИНГЕ И ПРОДАЖАХ
19 10:00-10:30 Продажи на максимум Якуба В.
20 10:30-11:00 Зачем нужен дизайн? Как он помогает управлять потребителем. Жокина А.
21 11:00-11:30 3 супер-концепта интернет маркетинга 2022 Алферов Е.

22 11:30-12:00 Обзор рынка интернет-маркетинга. Простой способ быстро создать поток клиентов через ленивую модель Смирнов Д.

23 12:00-12:20 Перерыв 20 минут

24 12:20-12:50 Как аналитика данных разрушит ваш бизнес или обеспечит рост на десятки процентов Даценко А.

25 12:50-13:20 Как повысить продажи с помощью контент-маркетинга Ковалева С.
26 13:20-13:50 Как бизнесу выйти в онлайн и начать зарабатывать Магась Ю.
27 13:50-14:20 Перерыв 30 минут
28 14:20-14:50 Чего хотят клиенты? Антикризисная воронка продаж Николаев И.
29 14:50-15:20 Продажи без вложений Шабаров Ю.

МАСТЕРМАЙНД

30 15:20-17:40

Продажи 5.0 в формате "Реалити":
ТЕЛЕФОННЫЕ ПРОДАЖИ ПО-НОВОМУ
РЕАЛИТИ-ЗВОНКИ
ЛИЧНЫЕ ПРОДАЖИ 1Х1
ПЕРЕГОВОРЫ В МЕССЕНДЖЕРАХ.

Якуба В.
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